附件1

眉山市青年电子商务创新创业大赛报名表

                                                申报时间：    年   月   日
	参赛项目名称
	

	所属项目类别
	□网络品牌□电商分销□电商平台□移动电商□跨境电商
□网货供应□电商技术□O2O □电商服务□其它

注：电商服务包括信用认证、代运营托管、广告宣传、信息发布、网站设计、摄影拍照、在线支付、物流配送、在线客服及售后保障。

	企业名称
	（未注册可不填）

	项目负责人或法人
概况
	姓名
	
	性别
	
	出生
年月
	
	户籍地
	

	
	工作单位/学校
	
	所学专业
	

	
	学历
	
	联系电话
	

	
	QQ
	
	微信号
	

	
	身份证号
	

	团队
成员（个人参赛可不填）
	姓　名
	性别
	年龄
	职　务
	联系电话
	身份证号

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	项目简介
	（限500字以内）



	声明：申报人已详细阅读本次大赛的相关文件，并保证遵守有关规定。申报人同意无偿提供申报项目介绍，由主办单位公开推介。申报人承诺提供的技术文件和资料真实、可靠，作品的知识产权权利归属明确无争议；未剽窃他人成果；未侵犯他人的知识产权；提供的经济效益及社会效益数据及证明客观、真实。申报人无重大违法、违纪记录。若发生与上述承诺相违背的情形，由申报人自行承担全部法律责任。

申报人（签名）:


附件2

商业计划书基本要素与要求
	要素
	要求

	项目总结
	简明、扼要，能有效概括整个策划；具有鲜明的个性，具有吸引力；有明确的思路和目标；能突出自身特有的优势。

	市场分析
	市场竞争状况及各自优势认识清楚，分析透彻；对市场份额及市场走势预测合理；市场定位准确。

	团队战略
	公司背景及现状介绍清楚；商业目的明确、合理；公司市场定位准确；形象设计及创业理念出色；全盘战略目标合理、明确。

	团队成员

及组织架构
	团队成员具有相关的教育及工作背景；能力互补且分工合理；组织机构严谨；产权、股权划分适当。

	创业策划

方案介绍
	定位(服务对象、服务内容、商务模式）、网站体系结构和功能、技术实现方案，要求描述详细、清晰；技术领先、设计合理、特点突出，有较高的商业价值；需求分析合理。

	经营管理

和运作方案
	开发状态和目标规划合理；操作周期和实施计划安排恰当；在各发展阶段目标合理，重点明确；对经营难度和资源要求分析准确。

	营销策略
	要求营销策略成本及定价合理；营销渠道通畅；促销方式有效，具有吸引力；有一定创新。 

	赢利模式、企业经济/财务状况、融资方案和回报
	要求赢利模式可行，列出关键财务因素、财务指标和主要财务报表；财务计划及相关指标合理准确。列出资金结构及数量、投资回报率、利益分配方式、可能的退出方式等；需求合理，估计全面；融资方案具有吸引力。

	关键的风险

和问题
	对风险和问题认识深刻，估计充分；解决方案合理有效。


注意事项：

一、以上要素原则上须均在商业计划书上有所体现，字数在1500字左右。

二、对于已经在运营中的商业项目，请附上相关的业绩统计报表和财务数据。

三、当写完《创业计划书》后，请通过回答以下六个问题，将整体内容浓缩到一页A4纸内，并将这一页放置在整个计划书的最前面：

①这个项目存在的意义何在？或者是什么原因令你们去做这个项目？

②当你们去做这个项目时，有哪些基本的指导原则？

③你们为哪些人群提供什么样的产品和服务？

④要想脱颖而出，你们需要做好哪三项工作？

⑤在最近一年内，你们的首要任务目标是什么？

⑥组织中都有哪些岗位？各岗位都有哪些要求？附上团队成员岗位分配表。

附件3

大赛评分细则

   （一）初赛（总分为100分）

　　1．所描述产品或服务有创意；（20分）

　　2．计划书完整；（5分）

　　3．公司结构合理；（5分）

　　4．市场前景广阔；（10分）

　　5．调查资料真实有用；（10分）

　　6．营销方案可行度高；（10分）

　　7．资金筹措方案合理；（10分）

　　8．财务管理结构完整；（10分）

　　9．企业人才结构合理；（10分）

　　10．正确估测企业发展风险。（10分）

　　（二）复赛（总分100分）
　　1．初赛得分；（50分，按比例折合）

　　2．个人或团队阐述条理清晰，语言流利；（20分）

　　3．能在规定时间内全部介绍完所规定的内容（产品或服务项目、公司结构与人才组合、市场调查分析与前景估测、竞争对手与竞争优势、营销方案、资金筹措方案、收入预测与利润分析、风险估测等）（20分）

4．回答评委问题有条理，答案令人信服。（10分）

（三）决赛（总分100分）

1.复赛得分；（50分，按比例折合）

2.10天的运营情况（包括销售量、销售额、营销思路和方法以及产品宣传推广力度和效果）（20分）

3.团队组成情况（10分）

4.下一阶段的发展规划方案（10分）

5.回答评委问题有条理，答案令人信服。（10分）

